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mit Pumpen in Afrika
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High Efficiency pumps for water applications
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Megatrends der Zukunft.

Wilo bewegt sich mit Pumpen in zwei globalen Megatrends:

> Unser Metier ist WASSER und
zur Bewegung braucht man ENERGIE. {
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Herausforderungen der Wasserwirtschaft.

Wasser ist wertvoller als Ol.
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Herausforderungen der Wasserwirtschaft.

2,6 Milliarden Menschen

haben keine sanitare Grundversorgung.

ﬁ “Weltweit laufen taglich
2 Mllllonen K b meter Abwasser ungefiltert

in unsere Wasserreservoirs.
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Herausforderungen der Wasserwirtschaft.

1,3 Milliarden Menschen
haben keinen Zugang zu ausreichend Trinkwasser.
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Herausforderungen in Afrika.

Nur WENIgE Menschen in Afrika
sind an das Abwassersystem al
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Wilo-Pumpen und Systeme.

Fur Heizung, Klima, Kalte, Wasserversorgung und Abwasserentsorgung

Building Services Water Management

Standard
Residential Commercial Distribution
Business
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Hocheffiziente Losungen fur die Wasserversorgung.
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Hocheffiziente Losungen fur die Abwasserentsorgung.
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Hochland-Wasser-Projekt Lesotho.
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Bedarfsgerechter Betrieb.
2 Unterwassermotor-Pumpen.
32 km lange Uberleitung von
regenreichen in regenarme Gebiete.
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Kairo, Agypten.

Sichere Trinkwasserversorgung rund um die Uhr.
5 Splitcase-Pumpen.
Ca 32 000 m3/h Forderlelstung
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Regionale Prasenz in Afrika.

® Sub
Rep office
* Local country office

A Pioneers/
Country Sales Manager
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Wie gehen wir vor in Afrika?

Aktivitatenplanung 3

Entwicklung der Landesstrategie i X !
¥

Individuelles Trainingsprogramm

Suche des 1.Mannes / Country Sales Manager

Landerpriorisierung
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Was tun wir?

Bedarfsgerechte und energetisch sinnvolle Losungen fur Projekte

Zielgruppen

> Lokale Zielgruppenansprache zur
Sensibilisierung und Markenbindung

> Entscheider in der Wasserwirtschaft
> Planer
> Auftragnehmer/Baufirmen

> Regionale Prasenz

> Messen
> Seminare/Veranstaltungen
> Einzelaktivitaten
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Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit.

WILO SE, Thomas Kubbe




